
取組内容 

ポテンシャル 
（強み） 

地域における取組例 【エレクトロニクス】 最先端技術・製品のパッケージ化による国内外からの新規ビジネス一括受注体制の構築！ 

Ｄ社 
 幅広い製品・サービスを展開する総合エレクトロニクス・メカトロニクスメーカー。 
 半導体ビジネスで培った技術をベースとして、医療・環境等幅広い事業を展開するとともに海外展開も積極的に実施。 

 九州地域の半導体関連産業は、製造品出荷額が約１．４兆円に及ぶ九州のリーディング産業の一つ。 
 延べ１，０６６の製造装置メーカーや材料・部材メーカー等、半導体関連事業所が幅広く集積。 
 IoT社会の到来により、IoT技術の根幹を担う半導体関連業界に大きなビジネスチャンスが到来。 

 
 市場・ニーズ調査、ベンチャーシーズの収集・交流、国内外大手ユーザーとのマッチング・商談会、展示会出展 
 国内外の大手メーカー等に対して提案型営業を行うことで、オール九州一括受注の獲得を図る。 

 

九州半導体・エレクトロニクス 
イノベーション協議会（SIIQ）                    

＜コーディネーターによる支援内容＞ 
・アライアンス可能なベンチャー企業等の調査、国内外市場調査 
・国内外の大手メーカーとのマッチング・商談会、展示会出展 

 
  

Ｄ社 

 
 
 

 
 
 

<大手ユーザーの獲得> 
 中小企業１社では難しい 
  大手への販路開拓について、 
 企業連合体による一括受注 
 を狙う。 

<ファンダリ－ビジネスの獲得> 
IoT関連を中心に需要が高まっ
ている半導体関連（センサー
等）需要を取り込むため、九州
の幅広いサプライチェーンを活用
したファンダリ－ビジネスの獲得を
図る。 
 

＜IoT時代に対応した新しい発想の取り込み＞ 
○スタートアップ・ベンチャー企業 
○ベンチャーキャピタル等 
 
      
<最先端技術・製品のパッケージ化> 
 

○プロジェクト参画企業 
 技術のパッケージ化による国内外の大手企業へ 
 提案型営業 
⇒一括受注の獲得へ 

連携体の
構築 

海外 ＜台湾＞ ＜アメリカ＞ ＜欧州＞ ＜ベトナム＞ 
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